
 
 

 
 
Unser Fokus ist die nachhaltige Bekämpfung von Finanz- und Wirtschaftskriminalität. Wir helfen Banken, 
Versicherungen und Industrieunternehmen, Compliance-Pflichten zu erfüllen, Reputationsschäden zu 
vermeiden und eigenen ethischen Ansprüchen zu genügen. Mehr als 1.000 Kunden in über 90 Ländern 
vertrauen auf unsere IT-Lösungen.  
 
FICO TONBELLER ist eine Tochtergesellschaft der Fair Isaac Corporation (FICO), Weltmarktführer für 
Predictive Analytics und Decision Management Software. FICO beschäftigt rund 2.800 Mitarbeiter, davon etwa 
150 in Deutschland, und ist mit eigenen Niederlassungen in 25 Ländern vertreten. 
 

Fair Isaac Germany GmbH 
Werner-von-Siemens-Straße 2 
D-64625 Bensheim 

Tel.: +49 6251 7000-0 
Fax: +49 6251 7000-140 

Mail: HR-tonbeller@fico.com  
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Zur Verstärkung und den Ausbau unseres internationalen Geschäfts suchen wir für unseren Standort 
Bensheim ab sofort eine/n 
 

Presales Consultant Compliance Solutions (m/w) 
 

Ihre Aufgabe 
� Sie leiten themenbezogene fachliche Workshops und unterstützen Kunden und Kollegen bei der 

Konzeption neuer Themen/Lösungen 
� Sie verantworten Koordination, Terminüberwachung sowie Qualitätskontrolle unserer Ausschreibungen 

und klären Detailfragen unserer Kunden  
� Sie erstellen Kundenpräsentationen und führen Live-Demonstrationen vor Ort bei unseren Kunden durch 
� Sie arbeiten interdisziplinär mit Vertrieb, Produktmanagement und Consulting zusammen und unterstützen 

bei internationalen Vertriebsaktivitäten  
� Sie werten Wettbewerbspublikationen aus, führen Internetrecherchen durch und bereiten die Ergebnisse 

zu fachlichen und technischen Themenstellungen vertriebsorientiert auf 
 

Das sollten Sie mitbringen 
� Neben Ihrem Studienabschluss (Wirtschaftswissenschaften oder IT) oder Ihrer Bankausbildung verfügen 

Sie bereits über erste Erfahrung mit Compliance Themen, idealerweise in einer Beratung, Bank oder 
Versicherung 

� Sie beherrschen Präsentationstechniken und Projektmanagementmethoden 
� Sie sind erfahren in der Präsentation komplexer Softwarelösungen (Solution Selling) und zeigen hierbei 

ein souveränes und verbindliches Auftreten auch vor internationalem Publikum 
� Sie verfügen über gute IT-Kenntnisse  
� Die englische Sprache beherrschen Sie fließend und Sie fühlen sich auf internationalem Parkett sicher, 

weitere Fremdsprachenkenntnisse sind von Vorteil 
� Kollegen schätzen Ihre Teamfähigkeit, Kollegialität und die interdisziplinäre Zusammenarbeit  
� Ihre strukturierte Arbeitsweise ist geprägt von Eigeninitiative und Verantwortungsbereitschaft 
� Sie besitzen die Fähigkeit, zu überzeugen und zu begeistern 
� Zielorientierung sowie sehr gute analytische Fähigkeiten runden Ihr Profil ab 
 

Was erwartet Sie bei uns 
Flache Hierarchien, interdisziplinäre Teamarbeit sowie ein partnerschaftliches Miteinander zeichnen unser 
offenes, kollegial geprägtes Arbeitsklima aus. Wir honorieren Engagement und Ideen und fördern die 
persönliche und fachliche Entwicklung jedes Einzelnen durch kontinuierliche zielgerichtete Weiterbildung. Mit 
flexiblen Arbeitszeitmodellen unterstützen wir unsere Mitarbeiter, Beruf und Familie besser zu vereinbaren. 
 
Haben Sie Spaß an abwechslungsreichen Aufgaben und Projekten im internationalen Umfeld? Dann würden 
wir Sie gerne kennenlernen und freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung per Email. Gerne steht Ihnen 
unser HR-Team für Fragen telefonisch unter 06251/7000-303 oder -363 zur Verfügung. 


